CONVENTION ENTRE AGENCES IMOBILIERES
DE DELEGATION DE MANDATS DE VENTE
Entre l’agence immobilière dénommée XXXXXXXXX, SARL au capital de …......... €, ayant son siège à.........................., immatriculée au RCS de ….................... sous le numéro ….......................... - Carte Professionnelle n°CPI ….................................... délivrée par la CCI de …........................., sans garantie financière,  YYYYYYYYYY ayant pris l’engagement de ne recevoir aucun fonds (ou avec!) 
Ci-après dénommée l’agence délégante.
Et L’agence immobilière dénommée YYYYYYYYYY, SARL au capital de …......... €, ayant son siège à.........................., immatriculée au RCS de ….................... sous le numéro ….......................... - Carte Professionnelle n°CPI ….................................... délivrée par la CCI de …........................., sans garantie financière,  YYYYYYYYYY ayant pris l’engagement de ne recevoir aucun fonds (ou avec!) 
Ci-après dénommée l’agence délégataire.
Objet :
Les gérants des 2 agences déclarant être régulièrement titulaires d’une carte professionnelle pour les activités de transactions sur immeubles de fonds de commerces conformément à la loi 70/9 du 2 janvier 1970
L’agence sus-dénommée délégante donne l’accord de déléguer ses mandats de vente à l’agence délégataire.
Obligations :
L’agence délégante déclare avoir le droit de déléguer en vertu des mandats de vente dont elle est investie et donne le droit à l’agence délégataire de présenter la les biens délégués avec photographies sur les supports utilisés par l’agence délégataire.
Chacune des parties s’engage à communiquer à l’autre,dans le plus bref délai, toute information intéressant l’exécution du mandat délégué dont elle a connaissance notamment en cas de vente du bien ou de modification du prix.

L'agence Délégataire agissant dans le cadre de la délégation devra indiquer aux différents clients que le bien est présenté en inter-agence dans le cadre de la présente délégation.

Les parties aux présentes sont tenues d’une obligation réciproque de loyauté. A cet égard, le Délégataire s’interdit de révéler à un tiers concurrent ou de faire usage dans son intérêt personnel, des informations communiquées par le délégant.
La délégation de mandat ne doit pas être un acte de concurrence déloyale ou de publicité trompeuse, et respecter le prix et informations initialement transmis par l’agent immobilier mandaté.
Eventuellement Le délégué s'interdit de faire de la publicité des biens du déléguant sur tout support physique (vitrine, annonce papier) ou internet.
Le Délégant peut à tout moment demander la modification des conditions du mandat délégué au Délégataire, le propriétaire du bien pouvant demander au premier agent immobilier mandaté de ne pas déléguer son mandat de vente, ou d’en modifier les Informations.

Le Délégant devra permettre au Délégataire de faire visiter le bien à tout acquéreur potentiel.

Le Délégataire devra avertir le Délégant préalablement à toute visite du bien susvisé. Il ne pourra s’opposer à la présence d’une personne de l’agence Délégante lors de la visite.

Le Délégataire devra communiquer dans les 48h au Déléguant une copie du bon de visite dûment complété sur simple demande du déléguant.
L’agence délégataire s’engage à informer l’agence délégataire des modifications relatives aux biens délégués dès qu’elle en aura connaissance (ex : Le bien est vendu, modification de prix, etc…)
L’agence délégataire s’interdit de négocier directement avec le propriétaire du bien sauf accord de l’agence titulaire du mandat.
L’agence délégataire s’interdit de prendre directement en mandat un bien qui lui aura été délégué par l’agence délégante.
Rémunération
En cas de réalisation d’un compromis de vente avec l’intervention des agents immobiliers concernés, la commission prévue au mandat de vente ou négociée sera partagée équitablement à hauteur de 50% pour chaque partie.
Durée
Cette présente convention est réalisée pour une durée illimitée, la délégation ne pouvant cependant excéder la durée des mandats dont est titulaire le déléguant. Elle prendra fin pour chaque bien par la réalisation de la vente de ce bien, l’expiration du la dénonciation du mandat ou la dénonciation de la délégation. La convention prendra fin dans sa globalité en cas de dénonciation de celle-ci par l'une ou l'autre des deux parties ainsi que dans le cas où l’un des agents immobiliers concernés cédait son activité à un autre agent immobilier.
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